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VED K@B 0G SALG AF VIRKSOMHEDER

Overvejelse
om salg

Hvorfor salge?

* Er jeg mentalt klar

* Hvad vil jeg med mit liv
efter salg

* Hvem kan overtage min
virksomhed (fam., med-
arb., MBI, konkurrent)

* Min rolle efter salget

e Hvad nu hvis jeg ikke fik
solgt

Hvor sgge hjeelp

* Advokat

* Revisor

e Bestyrelse

* Pengeinstitut

* Andre radgivere
* Netvaerk

* Familie

Salgsmodning

Optimering af:

* Produkter/processer

e Kundespredning
(risikoprofil)

* Produktionsapparat

e Organisation

* Forretningsgange og
aftaler

e Adm. systemer

Hvor sage hjeelp

* Bestyrelse (evt. nye
medlemmer)
e Konsulent

Valg af radgiver

Hvem kan hjaelpe mig
med salget?

e Virksomhedsmagler
* Revisor

e Advokat

* Andre radgivere

Hvor sgge hjeelp

e Aktgrer pa
www.match-online.dk
¢ Gennem netvaerk

Udarbejdelse af
virksomhedsprofil

Hvem

* Valgt radgiver

Indhold (eksempel)

* Historie

e Vision og mal

* Produkter

* Markedet/konkurrenter

* Salg og distribution

* @konomi (regnskab og
budgetter)

* Bygninger

* Produktionsudstyr

e Organisation

e Adm. systemer

* SWOT analyse

* Prissaetning

Sagning efter
potentielle kabere
samt forhandling
med disse

Hvem deltager?

* Valgte radgiver og sal-
ger

Hvordan findes kgbher?

e Annoncering pa
www. match-online.dk
* Sggning efter strategisk
keber i DK el. udlandet
e Netveerk
* Kagberkartotek
e Annoncering

Grundlag for
forhandlinger

* Fortrolighedserklaering
e Virksomhedsprofil mv.
* Kgberbeskrivelse

Andet

* Revisor deltager evt.
vedr. regnskabsgen-
nemgang

Hensigtserklaering
(LOI)

Hvem udarbejder?

* Valgte radgiver og/eller
salgers advokat

Indhold (eksempel)

Hovedvilkar for overdra-
gelse (udsnit)

e Pris

* Betaling/finansiering

* Overtagelsestidspunkt

e Salgers hjeelp til kaber

* Konkurrenceklausul

e Tidsplan herunder aftale
om “fredningsperiode”
til kaber, hvor seelger
ikke ma forhandle til
anden side

Due diligence

Hvem udarbejder
opleeg?

* Kgber og/eller dennes
radgivere

Indhold (eksempel)

Juridiske forhold

* Selskabskonstruktion

e Aftaler og kontrakter

¢ Ansattelseskontrakter

* Retssager, garantifor-
hold

Bygninger, maskiner og
miljo

* Bygningsgennemgang
* Maskin- og inventar

e evt. forurening af jord
* Arbejdsmiljaforhold

Kunder

* Omsatning og db udvik-
ling

* Igangveerende projekter

* Tilbud

@konomi

* Regnskaber

 Skattemaessige spec.

e Gennemgang aktiver/
passiver

match-online.dk

Overdragelses-
aftale og Closing

Hvem udarbejder?

* Kaber eller seelgers
advokat

Indhold (eksempel)

* Genstand for overdra-
gelsen

* Overtagelsestidspunkt

* Pris og betaling

e Saxlgers garantier,
indestaelser og
forpligtelser

e Konkurrenceklausul

* Fortrolighed

* Voldgiftsbestemmelse
mv.

Closing

Kaber og salger samt
disses advokater, revisor
samt evt. gvrige radgi-
vere deltager

* Gennemgang af closing
dokument og ved opfyl-
delse af saelgers forplig-
telser:

* Kabers overfarsel af
kebesum til seelger




